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i Podemos ayudarte!

Somos un equipo de profesionales con experiencia, que tenemos el firme
compromiso de proporcionarte la mejor soluzién de ahorro para reducir el
gasto de tu empresa.

Con el objetivo de ganarnos tu confianza en una relacién a largo plazo,

TE OFRECEMOS:

1,

2.

10.

La maxima implicacién. Entre otros motivos porque nuestra

remuneracion depende del ahorro conseguido.

Realizar una exhaustiva consultoria en busca de la mejor soluzién

Aplicar nuestras soluziones mediante una de estas dos opciones:

a. La formacién del personal asignado y el seguimiento periddico
en los nuevos procesos de compra

b. Externalizando con nosotros la gestiéon de compras

Las herramientas de gestion informatica adecuadas, para obtener

los mejores resultados en cada caso.

Unos resultados de ahorro garantizados a corto plazo en partidas

de actuacién muy concretas mediante nuestra Central de Compra

Alcanzar los objetivos sin que esto afecte a la calidad de tus

productos o servicios.

Una relacién a largo plazo en la que te dedicamos el tiempo que

td y tu empresa necesitéis

Acceso a proveedores que habitualmente cierran tus cauces de

suministro segin el volumen de compra ( acceso directo a

fabricantes).

Ganar en competitividad vy fiabilidad. La nueva situacion debe

ayudarnos a ser mas fuertes

Nuestro compromiso de mejora continua. ’




CONSULTORIA DE AHORRO

SI NO HAY AHORRO NO HAY REMUNERACION

Realizamos una pre-auditoria gratuita para emitir un proyecto de ahorro serio,
con las lineas de actuacion necesarias para alcanzar los objetivos de ahorro, en
volumen y porcentaje de facturacion.

Unicamente cobraremos
una comisié n sobre el
ahorro conseguido en
el periodo de estudio,
negociaciéon e implanta-
cién de acciones.

Nuestro grupo de
consultores realiza una
completa auditoria del
departamento de com-
pras y todos los
departamentos satélites
que intervienen de for-
ma directa o indirecta
en la toma de decisiones y disefio de politicas de compra de las partidas
afectadas. Como resultado a esta auditoria se emite un informe de accio-
nes y politicas de compra a realizar con un plazo de ejecucion definido,
llevdandose a cabo todas ellas teniendo en cuenta el marco de actuacion fijado
con el cliente.

Nuestros especialistas en negociacién y prospeccion de proveedores realiza-
ran la labor de definir la cartera de proveedores para todos los articulos y ser-
vicios que intervengan en las partidas acordadas.



CENTRAL DE COMPRAS

RESULTADOS A CORTO PLAZO

Con un disefo de trabajo muy sencillo, garanti-
zamos unos resultados de ahorro en partidas de
actuacion muy concretas.

Si no consiguiésemos mejorar las condiciones
actuales, no se facturay el cliente dispondra
de | informe de recomendaciones de mejora
emitido, con el fin de que a su eleccién se
pueda implantar en la organizacion.

En la toma de datos se tendran en cuenta
aspectos f undamentales para la negociacién
como son: histérico de proveedores y precios.
Experiencias pasadas. Precios de compra en el
momento de la toma de datos. Posicion de la
compafia frente a |l as legisla cidén vigente en
cuanto a pago y aplazamiento a proveedores.
Politica financiera de la empresa....

Establecemos un periodo de seguimiento del nivel de calidad y condi-
ciones acordadas con las empresas proveedoras seleccionadas, durante los
seis meses posteriores al cierre de contrato.



EXTERNALIZACION DE PROCESOS DE COMPRA

COMPROMISO DE MEJORA CONTINUA DE CONDICIONES Y CALIDAD DE
SERVICIO

Gracias a nuestra experiencia tanto en el mercado nacional como en las
plazas internacionales ofrecemos un paquete de gestion mas asesoramiento
para aquellas empresas que no puedan invertir en un departamento de
Comercio Internacional.

Nuestro equipo de trabajo y nuestras herramientas informaticas permiten el
control total de procesos de compra de forma remota, ofreciendo dos grandes
bloques de trabajo:

- Externalizacidn parcial. Destinado a aquellas empresas que no cuenten
con medios o personal adecuados para realizar una gestion puntual.

- Externalizacion total. Como expertos en gestion informatizada de pro-
cesos, realizamos una integracion total entre e | software de gestidn
del cliente y nuestro software propio. Esta integracion nos da
acceso de forma remota a los datos necesarios (ventas, niveles de
inventario, hojas y planes de producciéon, previsiones anuales,
limites financieros fijados, presupuestos gasto, ...) para fijar una
politica de compra integral que garantice el suministro de materia
les en el tiempo y forma mas apropiado.




